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1l valore aggiunto del consorzio

Dalla scambio di informazioni al sistema informatico, dalla cassa assistenza ai rapporti con le
compagnie. La carta vincente del consorzio in uno scenario che vedra un aumento dei costi per i
piccoli operatori. Parla Alessandro De Besi, presidente di EIB Consortium

A pagare il prezzo dei nuovi obblighi saranno soprat-
tutto i piccoli broker, che dovranno affidarsi a soggetti
esterni per la gestione burocratica e amministrativa im-
posta dalla norme sull’intermediazione. I costi aumen-
teranno, in particolare sul fronte della modulistica, ¢
con essi la quantita di carta nelle mani del cliente. In
questa scenatio la formula del consorzio potrebbe rive-
larsi vincente, come spiega Alessandro De Besi, presi-
dente di EIB Consortium. “Dopo 15 anni di attivita
possiamo dirci soddisfatti, conferma De Besi. Siamo
tutti operatori indipendenti e lo scambio costante di
conoscenze tecniche e di mecato supplisce quella quel-
la mancanza di banche dati che ci pone in una posizio-
ne di svantaggio rispetto ai grandi broker. Le informa-
zioni (nuove polizze, ecc.) vengono messe direttamen-
te sul sito del consorzio, al quale accedono tutti i soci.
Lo scambio avviene giornalmente tra I'80% dei con-
sorziati. Poi abbiamo lanciato iniziative comuni come
il sistema informatico, sviluppato in collaborazione - e
attualmente in comproprieta - con una software house

Alessandro De Besi, presidente di EIB Consortium
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La rete internazionale

EIB Consortium ha siglato una serie di accordi con corrispondenti esteri a New York, Brasile, Londra, Svizze-
ra, Austria, Lituania, Russia, Ungheria e Bulgaria (paesi entranti). “Sono intese di mutua assistenza con opera-
tori locali, a costo zero per i corrispondenti, rivela De Besi, che opera per conto dell’Aiba presso il Bipar (la
Federazione europea degli intermediari assicurativi). Visto I'attuale livello di integrazione europea, questa for-
mula consente di rispondere alle necessita dei nostri clienti all’estero senza i costi di un struttura consortile ve-
ra e propria, come invece hanno scelto alcuni nostri colleghi. L'apertura delle frontiere di fatto deve ancora av-
venire, tanto che non esiste oggi una definizione di liberta di prestazione di servizio, sulla quale i regolatori eu-
ropei non hanno trovato un accordo. Questo limita molto 'operativita oltreconfine, ma anche la concorrenza
estera. Il problema potrebbe porsi nelle regioni di confine come Liguria, Val d’Aosta e Alto Adige, che subi-
scono la concorrenza di operatori stranieri. Qui i colleghi, soprattutto in Alto Adige, hanno firmato delle part-

nership con gli intermediari esteri”.

a partire dalle esigenze operative delle imprese e gia u-
tilizzato da 8 broker su 14, a costi ridotti”.

Una struttura flessibile
ed economica

Si tratta di un gestionale per l'attivita di brokeraggio,
completo di amministrazione e di tutti gli automatismi
di supporto. “Qualunque modifica al sistema, continua
De Besi, in relazione a nuove esigenze degli utenti, viene
apportata direttamente dal fornitore e resa disponibile a
tutti”. Un altro vantaggio attiene ai rapporti con le com-
pagnie. “I soci vengono presentati dal consorzio alle
compagnie, ferma restando I'assoluta indipendenza del-
le parti, precisa De Besi. La presenza del consorzio age-

vola il rapporto anche in presenza di volumi non consi-
stenti dei singoli operatori, migliorando le condizioni
contrattuali. Recentemente abbiamo realizzato anche u-
na convenzione malattia con cassa di assistenza, che go-
dra di una serie di benefici fiscali. Sulla cassa potranno
transitare anche polizze individuali, godendo delle stes-
se agevolazioni”. 'assenza di una struttura (sede, perso-
nale, ecc.) fa di EIB Consortium uno strumento flessibi-
le ed economico a disposizione dei broker, pur con
qualche lentezza operativa. “Siamo ospitati direttamen-
te dai consorziati ¢ viviamo grazie alla loro disponibilita,
sottolinea De Besi. 1l consiglio di amministrazione fa
delle proposte, dando voce alle idee dei soci, che poi
vengono realizzate in un’ottica di servizio”.

R.C.




