evitano di anticipare il costo della prestazio-
ne”, conclude Di Giacomo, “alla compagnia
consentono di calmierare I'esborso per i
sinistri, a tutto vantaggio delle tariffe”.

In caso di strutture e medici che non
rientrano in questi accordi, invece, i costi
sostenuti direttamente dall’assicurato
vengono rimborsati dalle societa, con uno
scoperto prestabilito (per esempio del 30%)
oppure nei limiti di tariffe predefinite dal
contratto. In ogni caso, parcelle di specialisti
e le fatture delle cliniche, anche se rimborsa-
te dalla compagnia, possono essere inserite
nella dichiarazione dei redditi per la relativa
detrazione in sede di 730 o Unico.

Qualche chiarimento, infine, va fatto sulle
agevolazioni fiscali per le polizze malattie. I
premi delle Long term care (coprono i casi di
non autosufficienza) e del caso morte sono
detraibili nella misura del 19% dell'importo
complessivo fino a un massimo di 1.291,14
euro. “Anche la copertura per il rischio morte
da infortunio e per l'invalidita permanente
da infortunio”, ricorda Maurizio Cavirani,
direttore commerciale di Bipiemme Vita,
“sono detraibili. Le somme percepite a titolo
di indennizzo, poi, sono esenti dall'Trpef e
dall'imposta sulle successioni”.

MERCATO PICCOLO, MA IN CRESCITA

Ma come si sta muovendo in Italia il
mercato della salute? Santo Danzino,
direttore tecnico di Sara assicurazioni,
ricorda che & ancora piuttosto sottodimen-
sionato. Secondo una rilevazione della
Banca d'Ttalia, nel 2004 solo 1,5 milioni di
famiglie era titolare di una polizza salute.
“Questo vuol dire”, spiega 'esperto, “che il
93,5% delle famiglie italiane all'epoca non
possedeva copertura assicurativa per la
salute. Il trend & tuttavia in crescita. Dopo
un incremento intorno al 9% registrato nel
2005 e 2006, la previsione & di salire di un
11,5% quest’anno e di oltre il 12% nel 2008
Axa, colosso francese delle assicurazioni,
ricorda che i premi raccolti dalle 93 imprese
operanti nel ramo danni-malattia sono stati
nel 2005 pari a 1.716 milioni di euro e il
tasso di crescita rispetto all'anno precedente
(8,8%) & stato il valore pit alto registrato
dal 1999. Liincidenza di questo ramo sui
premi complessivi dell’assicurazione danni &
stato pari al 4,7 per cento. La percentuale di
famiglie assicurate con polizze sanitarie nel
2004, rispetto al 2002, & molto piu elevata
nel nord (9,7%), stabile al centro con il 6,9%
e in leggera crescita al sud con 1'1,6 per
cento. La tipologia di clienti che la richiede
maggiormente, riprende Danzino, “ha un’eta
compresa trai 35 e i 55 anni, un grado di
istruzione elevato e un nucleo familiare che
comprende uno o pit figli”.

Per Axa, le famiglie guidate da maschi si
assicurano pit di quelle con capofamiglia
donna. Il livello di scolarizzazione influisce
sulla diffusione delle polizze sanitarie.
Inoltre, 'acquisto di polizze & piu frequente
in nuclei di dimensione medio-grande e
sembra correlato al numero di figli.

Spesso, ricorda Michele Spagnuolo,
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responsabile Area mercato di Montepaschi
Assicurazioni danni e Montepaschi Vita, “il
target delle compagnie é rappresentato da
lavoratori autonomi e liberi professionisti,
che, in caso di intervento chirurgico,
potrebbero subire una riduzione o una
parziale perdita del proprio reddito”. Quindi,
artigiani, commercianti, titolari di piccole
aziende a conduzione familiare, avvocati. La
conferma viene anche da Rossella Rossi,
marketing manager del gruppo Filo Diretto,
che aggiunge: “C’é da segnalare anche la
crescente diffusione delle polizze malattia
collettive, previste per esempio da contratti
di lavoro integrativi, che permettono

della persona. Un segmento che in Italia
stenta ancora a decollare, nonostante
I'importanza del problema che andrebbe a
risolvere: pagare una rendita mensile
sufficiente per coprire i costi (elevati) di una
casa di riposo o di una badante a tempo
pieno. Duccio Marconi, direttore di
Anteprima (gruppo Credem), ricorda che le
Ite “sono obbligatorie in Germania e contano
pit di 2,5 milioni di polizze in Francia,
mentre in Italia esistono solo poche decina
di migliaia di contratti”.
“Alcune compagnie”, aggiunge Fabio
Giardina, responsabile Product manage-
ment di Bpu Banca, “sono addirittura uscite
dal mercato e poche ne

obbligatorie.

Duccio Marconi

Il direttore di Anteprima, del
gruppo Credem, sottolinea che in
Italia le polizze del segmento Long
term care toccano le poche decine
di migliaia di contratti, mentre
all’estero sono molto diffuse e in
in Germania sono addirittura

sono entrate. La
vendita del prodotto
stand alone & assoluta-
mente minima,
rimane invece
costante la commer-
cializzazione tramite
convenzioni”. Qualco-
sa si muove, pero.
Sebbene infatti
I'incidenza dei premi

I'accesso a questo tipo di prodotti a prezzi
sicuramente piti competitivi un numero
sempre maggiore di dipendenti”. “Le
richieste”, specifica Stefano Tannini,
responsabile della Divisione Persone (nella
quale & inserito il ramo malattia) di Unipol,
“pervengono alla nostra compagnia princi-
palmente dalle aziende medio/grandi, dalle
banche e dalle associazioni di liberi profes-
sionisti”.

LA SFIDA DELLA NON AUTOSUFFICIENZA

Un settore a parte & rappresentato dal
segmento ltc (Long term care), che copre i
casi di non autosufficienza totale o parziale

Numerose polizze coprono tutti gli aspetti del
problema sanitario, dalle prime visite al ricovero

Long term care sul
totale del ramo vita sia solo dello 0,01%,
negli ultimi sei anni, ricorda Axa, i contratti
si sono triplicati. I premi diretti raccolti dalle
26 imprese operanti nel settore sono passati
da 8 milioni di euro nel 2000 a 24 milioni nel
2005 (+ 28,9% 2005 su 2004).

LARGA COPERTURA
PER | FAMILY OFFICE

Nel segmento pit alto di mercato, invece,
quello dei family office, la copertura per
ricoveri, grandi interventi e inabilita
momentanea o definitiva & pitu sentita. “La
tipologia di clienti che richiede maggiormen-
te questo tipo di polizze”, spiega Andrea
Caraceni, amministratore delegato di Cfo
sim, “e composta da imprenditori che le
sottoscrivono per sé e per la famiglia. A
partire da mille euro si possono ottenere le
garanzie classiche quali ricovero, interventi
chirurgici, visite ed esami specialistici con
franchigie limitate, mentre con 3 mila euro
si possono assicurare anche le cure denta-
rie”. La tipologia dei clienti di Gianmarco
Rinaldi, ad di Euroconsulenze Assicurative
risk management, “riguarda manager,
industriali e anche societa di consulenza e
direzione aziendale di alto livello per i loro
consiglieri e vice presidenti che sottoscrivo-
no polizze per sé e per la famiglia”. Il livello
minimo del premio per questo tipo di
contratto, prosegue, “¢ medio-alto, non meng
di 5 mila euro per singolo contratto/assicura
to. In caso contrario, i massimali sarebbero
troppo limitati e le liquidazioni invalidate
da franchigie”. Conferma Andrea Di
Giacomo: “Tra i privati, professionisti e
imprenditori sono i pit attenti alle presta-
zioni di questo tipo di polizza. Nel momento
in cui si decide di assicurarsi, é praticamen-
te automatico che la copertura venga
richiesta per tutta la famiglia. Capita anche

(segut












